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OFFERTA ECONOMICAMENTE PIU’ 
VANTAGGIOSA

Il comma 5 dell’articolo 83 del dpr n. 163/2006

(Codice dei Contratti), prescrive che per la

determinazione dell’offerta economicamente più

vantaggiosa le stazioni appaltanti “utilizzano

metodologie tali da consentire di individuare con

un unico parametro numerico finale l’offerta più

vantaggiosa”. Il comma precisa, inoltre, che “le

metodologie sono stabilite nel Regolamento,

distintamente per lavori, servizi e forniture e, ove

occorra, con modalità semplificate per servizi e

forniture.”
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CRITERI DI AGGIUDICAZIONE (da inserire secondo la tipologi a progettuale)

• il prezzo richiesto dal concorrente - la qualità - il pregio tecnico - le
caratteristiche estetiche e funzionali - le caratteristiche ambientali e il
contenimento dei consumi energetici e delle risorse ambientali dell'opera o
del prodotto - il costo di utilizzazione e manutenzione - la redditività - il
servizio successivo alla vendita - l'assistenza tecnica - la data di consegna
ovvero il termine di consegna o di esecuzione - l'impegno in materia di pezzi
di ricambio - la sicurezza di approvvigionamento - in caso di concessioni,
altresì la durata del contratto, le modalità di gestione, il livello e i criteri di
aggiornamento delle tariffe da praticare agli utenti

• a questi occorre aggiungere, nel caso di concessioni a progettualità privata
(Finanza di Progetto) i seguenti: - qualità del progetto preliminare - valore
economico e finanziario del piano - bozza di convenzione - il prezzo che
eventualmente il concorrente è disposto a corrispondere -
all'amministrazione aggiudicatrice - il canone da corrispondere
all'amministrazione aggiudicatrice - la quota di lavori che intende affidare a
terzi
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Il confronto a coppie
Al fine di determinare i coefficienti utilizzati per la valutazione di ogni 
singolo elemento qualitativo delle varie offerte, si costruisce una tabella 
triangolare dove si indicano con le lettere maiuscole O1, O2, O3, O4, 
O5, O6……, On le offerte presentate da ogni concorrente in relazione 
ad ogni singolo criterio.
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• La tabella triangolare è formata da tante caselle quante sono le possibili
combinazioni tra tutte le offerte prese a due a due.

• Si costruisce una tabella per ogni commissario che compone la
commissione giudicatrice. Ogni commissario a sua volta valuta le offerte a
due a due e determina quale dei due elementi che costituiscono ciascuna
coppia presa in esame sia da preferire.

• Nella tabella si va ad indicare il grado di preferenza espresso dal
commissario per ogni singolo confronto. La preferenza può essere media
(2), massima (3) o esprimere un punteggio di parità.

• In ogni casella della matrice triangolare si collochi la lettera corrispondente
all'offerta che il commissario ha ritenuto preferibile nel confronto e il relativo
grado di preferenza assegnato. Nel caso di punteggio di parità si
inseriscano nella casella in esame entrambe le lettere delle offerte del
confronto, in questo caso si assegna a tutte e due un punto.
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• Si prosegue così al confronto di tutte le coppie 
possibili, e si inseriscono in tabella le preferenze 
con i relativi punteggi. Questa analisi va 
condotta per ogni commissario.

• Si sommino quindi i punti attribuiti ad ogni offerta 
da parte di tutti i commissari.

• Si trasformino ora tali somme provvisorie in 
coefficienti definitivi, riportando ad uno la 
somma più alta e proporzionando a tale somma 
massima le somme provvisorie prima calcolate.
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Esempio. Applicazione del confronto a coppie
• Nell’esempio che segue il confronto a coppie sarà 

impostato ipotizzando che ogni commissario, assegni un 
punteggio di preferenza da 0 a 3 (campo di variazione 3)

• Degli elementi qualitativi previsti dal Regolamento 
verranno esaminate le valutazioni in termini di confronto 
a coppie per

Merito tecnico
Caratteristiche qualitative
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Merito tecnico
• La valutazione del criterio “merito tecnico” viene effettuata in base ai 

seguenti sub-elementi:
Elenco dei principali servizi prestati negli ultimi 3 anni;
Elenco dei titoli di studio e professionali dei prestatori di 

servizio;
Indicazione dei tecnici e degli organi tecnici;
Indicazione del numero medio dei dipendenti;
Descrizione delle attrezzature tecniche, dei materiali e degli 

strumenti;
Controllo di un organismo ufficiale competente sulla capacità di 

produzione;
Quota di appalto che si intende subappaltare;
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OFFERTE Punteggio
Qualitativo

Merito Tecnico

Prezzo Totale

O1 12,40 18,00 30,40

02 0 30,00 30,00

03 5,00 15,90 20,90

04 10,00 20,10 30,10

05 17,40 3,90 21,30

06 20,00 8,10 28,10


